職　務　経　歴　書
2024年11月15日現在
〇〇　〇〇

■職務要約
〇〇〇〇専門学校卒業後、株式会社〇〇〇〇へ入社し、不動産仲介営業として携わっていました。
基礎的なPC処理能力や、柔軟に対応する能力を磨くとともに、個人営業力を身につけて参りました。

	
□〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年現在　株式会社〇〇〇〇
◆事業内容：賃貸管理・仲介業
◆資本金：〇,〇〇〇万円　売上高：〇〇〇億円（〇〇〇〇年）　従業員数：〇,〇〇〇名　

	期間
	業務内容

	
〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年現在

	営業部　※雇用形態：正社員

	
	【内容詳細】
・個人のお客様への提案営業
・反響のあったお客様に対し、ヒアリングし、的確な物件を選定・提案
・新規物件の仕入れ業務
・募集物件についての広告発信、内容精査
・退去に伴う精算業務

【担当エリア】
・メインは〇〇県〇〇市、〇〇市、〇〇〇〇市

【接客（成約）平均】
・平均して月〇〇件
※成約平均〇〇〜〇〇件

【売り上げ実績】
・〇〇〇〇年　〇〇県全社員内約〇〇〇名中〇〇位
・〇〇〇〇年　〇〇県全社員内約〇〇〇名中〇〇位
・〇〇〇〇年　〇〇県全社員内約〇〇〇名中〇〇位
・〇〇〇〇年、〇〇〇〇年、〇〇〇〇年度　〇〇店舗社員内での優良社員賞受賞

【工夫したポイント】
・物件を押し売りするのではなく顧客に合った物件を提案するよう心掛けました。
・店長や先輩社員の良いところを真似て、業務に打ち込んだことで知識も豊富になり
効果的な業務の取り組み方を身に着けるよう意識しました。
・顧客の背景にも注意して、顧客自身が見えないようなポイントを探すよう心がけたり、
必ずしも条件通りにいくことがない中で代替え案や、その条件に見合うサービスを提供しました。

	
	



■自己ＰＲ
個人に合わせた提案力
商品を先に売り込むのではなく顧客のニーズを聞き出し解決策を先方にアドバイスし良好な関係性を構築する等、相手の立場にたって顧客満足を優先に営業活動を行ってきました。
また、同じ商品でも切り口を変えて商品提案を行ってきました。顧客の属性や年齢によって会話の内容や話し方のスピード等を変えて相手が話しやすい環境を作ること、提案力に長けていると考えます。

貴社におきましても努力し続けて参ります。何卒よろしくお願いいたします。
以上

