
職務経歴書

〇〇〇〇 年 〇 月 〇〇 日
〇〇	〇〇

経歴要約
株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇	正社員	〇〇〇〇年〇月〜在籍中
大学卒業後、株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇に入社。営業統括本部に営業職として配属されました。主に戸建営業として住宅展示場に来場されたお客様への反響営業や既存のお客様へのルート営業を担当。社内のデザイナーや工事担当者と協力して、プラン作成、資金計画、引渡しまで、住まいづくりの全プロセスを担当しております。

活かせるスキル・経験

パソコンスキル
Excel（関数使用やデータ作成）、Word、PowerPoint
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事業内容：●木質パネルを使った〇〇〇〇〇〇木質系住宅の販売・設計・施工
· アパート、マンション、ビル、店舗等の一般建築の販売・設計・施工
· 土地、建物分譲、資産活用の提案、不動産関連事業
· 増改築、インテリア、エクステリア等の住関連製品の販売・設計・施工（リフォーム事業）他

性能、コスト、社会や環境への貢献といった企業姿勢までがトータルに審査されるグッドデザイン   賞で、〇〇年連続グッドデザイン賞を受賞し続けています。（〇〇〇〇年～最新審査まで）
資本金：〇〇〇〇〇万円、従業員数：〇〇〇名
[image: ] (
主な実績
)

 (
◇
)〇〇〇〇年〇月
【担当顧客】
・展示場来場者
・資料請求者

【営業スタイル】
・新規：展示場来場者への接客、反響営業、不動産業者への紹介依頼
・既存：定期的な情報提供、アフターフォロー、LINE定期配信

【主な実績】
・〇〇〇〇〇〇〇〇    〇〇支店LINEアカウント発足
過去に例がなかった為、ゼロからのスタートになりましたがLINE配信をきっかけに〇件ご契約いただ きました。
・お客様定期配信ダイレクトメール	チラシ作成

営業実績
【（上半期〇月~〇月 下半期〇〇月~〇月）:目標利益/実績利益
/達成率】
・〇〇〇〇年度下半期：目標〇〇〇万円∕実績〇〇〇万円∕達成率〇〇〇％
・〇〇〇〇年度上半期：目標〇〇〇万円∕実績〇〇〇万円∕達成率〇〇〇％
・〇〇〇〇年度下半期：目標〇〇〇万円∕実績〇〇〇万円∕達成率〇〇％
・〇〇〇〇年度上半期：目標〇,〇〇〇万円∕実績〇,〇〇〇万円∕達成率〇〇％
・〇〇〇〇年度下半期：目標〇,〇〇〇万円∕実績〇,〇〇〇万円∕達成率〇〇〇％
・〇〇〇〇年度上半期：目標〇,〇〇〇万円∕達成率〇,〇〇〇万円∕実績〇〇〇%


自己PR
私の強みは柔軟性を持って物事に対応することです。現職では住宅の営業職をしており、マニュアル通り   に対応するだけではなく、それぞれのお客様に合わせた対応を心掛けております。
例えば、質問を受けた時にただそのことについての回答だけではなく、プラスの提案をしてきました。 総額の予算もあるため、お話していく中でお客様の希望を的確に捉え、プラスの提案や予算内でのより お客様のイメージに合う提案など臨機応変に対応しました。
その結果、お住まい後に感謝の言葉をいただき、満足していただいております
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