職務経歴書


〇〇〇〇年〇月〇日現在
　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　〇〇 〇〇

【職務概略】
大学卒業後、〇〇〇〇株式会社の産業資材部に入社し、主に漁業関係の営業活動に従事。
その後、株式会社〇〇〇〇の営業部に入社し、学校・個人に向けて卒業アルバムの提案営業活動を行い、現在に至る。

	〇〇〇〇年〇月 ～ 〇〇〇〇年〇月
〇〇〇〇株式会社（資本金〇〇〇〇万円 従業員〇〇名）
主な業態：水産資材・各種織物・衣料製品等の製造加工、国内卸売り及び輸出入

〇〇〇〇年〇月 ～ 現在
株式会社〇〇〇〇（資本金〇〇〇〇万円 従業員〇〇名）
主な業態：卒業アルバム、記念誌、社史、自分史の制作・販売




■〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　〇〇〇〇株式会社 産業資材部 〇〇課 配属
新人研修終了後、〇〇〇・〇〇地方を主に担当
【主な職務内容】：各県の漁協や各種販売店に向けてロープや糸などの産業資材を提供
【主な担当地域】：〇〇県、〇〇県、〇〇県、〇〇県、〇〇県、〇〇県、〇〇県、〇〇県
【主要担当施設】：各県の漁協、漁業資材販売店など
【主要取扱製品】：漁業関連製品全般

■〇〇〇〇年〇月～現在　株式会社〇〇〇〇 営業部 配属
研修期間終了後、全国の大学を主に担当
【主な職務内容】：学校・個人に向けて卒業アルバムの提案、制作サポート、及び新規開拓など
【主な担当地域】：全国
【主要担当施設】：全国の大学、短期大学、専門学校、高等専門学校など
【主要取扱製品】：卒業アルバム


【〇〇〇〇株式会社 実績】：〇〇月決算
	年度
	実績
	達成率
	社内順位

	〇〇〇〇年
	〇,〇〇〇万円
	設定なし
	―

	〇〇〇〇年
	〇,〇〇〇万円
	〇〇％
	〇〇位/〇〇名

	〇〇〇〇年
	〇,〇〇〇万円
	〇〇〇％
	 〇位/〇〇名



※〇〇〇〇年は〇月末までの実績になります

【株式会社〇〇〇〇 実績】：〇月決算
	年度
	実績
	達成率
	社内順位
	新規受注金額
	社内順位

	〇〇〇〇年
	〇,〇〇〇万円
	設定なし
	―
	―
	―

	〇〇〇〇年
	〇,〇〇〇万円
	〇〇％
	〇位/〇〇名
	〇,〇〇〇万円
	〇位

	〇〇〇〇年
	〇,〇〇〇万円
	〇〇〇％
	〇位/〇〇名
	〇,〇〇〇万円
	〇位

	〇〇〇〇年
	〇億〇〇〇万円
	〇〇〇％
	〇位/ 〇名
	〇,〇〇〇万円
	〇位

	〇〇〇〇年
	〇,〇〇〇万円
	〇〇〇％
	〇位/ 〇名
	〇〇〇万円
	〇位



※〇〇〇〇年は〇月末までの実績になります
【特記事項】：〇〇〇〇株式会社

＜〇〇〇〇年～〇〇〇〇年＞
◆同期入社した〇名の中では常に〇番の営業成績を残し続けた

＜〇〇〇〇年＞
◆〇〇県漁連にて、自らデザインした漁師用のカッパを新たに導入(約〇〇〇万円/平均客単価約〇〇万円)


【特記事項】：株式会社〇〇〇〇

＜〇〇〇〇年＞
◆年間受注率〇位を獲得（〇〇％/社内平均〇〇 ％）

＜〇〇〇〇年＞
◆会社設立以来〇位となる新規受注金額を上げる（約〇,〇〇〇万円）

＜〇〇〇〇年＞
◆大学では学部単位のアルバムが最大受注単位だったが、会社設立以来初めて大学単位のアルバムを受注
（〇〇〇〇年〇月末時点で〇大学受注）

【自身の強み】

■独創性
〇社目では旧態依然としている漁業界での営業として、「漁師もオシャレが出来るカッパ」を自ら企画・デザイン
しました。若手の自分にしか出来ない事は何かということを考え続けた結果これを見出し、平均客単価約〇〇万円という中で〇〇県漁連から約〇〇〇万円の受注をいただくことが出来ました。

■傾聴力
〇社目では主に卒業アルバムの需要が減少傾向にある大学を担当しておりました。
学生にどうすればアルバムに興味を持ってもらえるのか、大学側もどうすれば負担が減るのかそれぞれにヒアリングを重ね、双方の要望を実現したことによって、今まで会社として学部単位でのアルバムが最大単位だったところを初めて大学単位でのアルバムを受注することが出来ました。現在では〇大学まで実績を伸ばしています。


以上
