職務経歴書
〇〇〇〇年〇〇月〇日 現在
氏名　〇〇 〇〇

［職務概要］
大学卒業後、株式会社〇〇〇に入社し、研究機関や各種メーカーなどの既存顧客に対して、ｗゴム・プラスチック・同付帯する金属製品を扱う営業に約〇年半年従事。その後、現職では入社後約半年間は、不動産営業の仕組み、発生から契約、決済までの流れ、個人様への営業方法の研修を行いました。そこで不動産業界の市場、契約や決済までの流れ、個人様への営業方法を習得し、約〇年間は営業として媒体からの反響営業で個人様へ物件のご紹介、ご提案に従事し、退職。現在に至ります。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月　株式会社〇〇〇〇〇〇（正社員）
◇事業内容：不動産売買の仲介・不動産賃貸の仲介・自社開発分譲・リノベーション事業・コンサルティング・不動産販売受託・損害保険の取扱い・フラット〇〇の取扱い・レンタルスペース事業
◇資本金：〇〇,〇〇〇,〇〇〇円　従業員数：〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇月
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇〇月
	〇〇店配属
【業務内容】
半年間の研修を経て不動産売買の仲介の営業を行う。
媒体からの反響営業で個人様へのお家のご紹介やご提案、また、ご不安点など寄り添い、住宅ローン、損害保険のご提案。
【担当地域】〇〇周辺
【取引顧客】物件を検討している個人のお客様
【取引商品】賃貸不動産

◆営業実績
・月平均〇件（他月平均〇.〇件）
・〇〇〇〇年売上達成率〇〇％(〇〇支店〇名中〇 位／全社〇〇人中〇〇位）

◆工夫した点
上記成績を上げるため、媒体からの反響だけではなく、飛び込み営業、キャッチセールスを行い、契約の獲得を行った。



■〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　株式会社〇〇〇（正社員）※在籍期間：〇年〇か月
◇事業内容：ゴム・プラスチック・同付帯する金属製品の特注品の設計・製造・販売、汎用品の販売
◇資本金：〇〇〇〇万円　売上高：〇〇億円　従業員数：〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇月　株式公開：東証マザーズ
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	法人営業部
半年間の研修を経てEU事業部に配属。エンドユーザー様への既存製品、新規案件の獲得や
ユーザー様が抱えている問題への提案
【営業スタイル】新規営業　〇〇％　　既存営業　〇〇％
【取引顧客】研究機関や各種メーカーなどの既存顧客
【取引商品】ゴム・プラスチック・同付帯する金属製品

◆営業実績
月平均 〇件（前年度月平均〇件）
〇〇〇〇年 売上達成率 〇〇〇％（昨年度売上実績率 〇〇% ）
〇〇〇〇年 売上達成率 〇〇〇％（昨年度売上実績率 〇〇〇％）

◆工夫した点
上記成績を上げるため、既存の案件だけに頼るのではなく、多くの顧客、販売管理にお会いし、新規案件の獲得を行った



［資格］
・普通自動車第〇種免許

［PCスキル］
・Word、Excel、PowerPoint　

【１】「何事にも挑戦する。」を意識して営業に取り組んでいます。今の時期にしか学べない事なので積極的に顧客にお会いし新規案件を頂きました。
【２】顧客ニーズのヒアリング、各ニーズに合わせた提案を競合他社との比較をしながら、行うことができます。その結果より新規案件の獲得ができました。
【３】自分自身が足りない製品の知識を分析、理解し、上司や仕入先へ積極的にコミュニケーションをとり知識を得ています。
【４】現在、多くの方々と出会い、感謝しています。今以上、多くの方々とお会いし、人脈を増やしたいです。将来は仕事に対し、「人を巻き込む人物」を目指したいです。
【５】トラブル等による顧客のクレームに対し、誠意を持って対応することで問題を解決する経験を積んでおります。
【６】先輩社員と同じ営業方法では売り上げの結果は変わらないと考え、自らお客様を研究、分析し、その結果〇社目では〇〇〇〇年度 売上達成率〇〇〇％（昨年度売上実績率〇〇％）を達成しました。
【７】私の強みは行動力です。現職では、契約を獲得するため、毎月の計画を立て、実行しています。
【８】私は自分自身に負けず、課題を克服しながら、成長したい、「負けず嫌い」な人間です。現職の店舗では集客数の数を競う月があり、先輩、上司に負けたくないお思いで、一月〇〇 件の集客を行い、店舗で〇位を達成しました。
以上　
