　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
職　務　経　歴　書
〇〇〇〇年〇月〇日現在
氏名　〇〇　〇〇　
　
■職務要約
　大学卒業後、〇〇〇〇株式会社に入社し、グループ会社の〇〇〇〇〇〇〇株式会社にて〇ヶ月間の研修に従事し、　〇ヶ月間の研修後、〇〇工場配属となり〇ヶ月間の製造研修後、営業職に従事。主な業務内容として、既存取引先への深耕営業を経験。現在〇企業の担当を任されており、毎月発売される新商品や既存商品の中から取引先のニーズや状況に合わせた提案を心がけたことで、年間売上〇〇〇百万円以上の実績を達成しております。また、係長として、メンバーのモチベーションを高めるような指導・育成にも積極的に取り組み現在に至ります。

■職務経歴
	〇〇〇〇株式会社
◆事業内容： パンの製造と販売
◆資本金：〇億円　設立：〇〇〇〇年〇月　売上高：〇,〇〇〇億〇〇百万円　従業員数：約〇〇,〇〇〇名

	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	営業部／販売課

	
	【務内容】
・既存取引先に対する提案営業。
・POSシステム、棚POWERを活用した売り場、商品提案。
・プライベートブランドの商品開発。
【営業スタイル】既存営業〇〇〇%
【担当地域】〇〇〇県、〇〇都、〇〇県
【取引顧客】計〇社大手クライアントを担当
・従業員〇,〇〇〇人の電鉄子会社のスーパーマーケットチェーン。
・従業員〇,〇〇〇人のドラッグストア。
・従業員〇,〇〇〇人の〇〇〇県を中心に展開しているスーパーマーケット。
・従業員〇,〇〇〇人の電鉄子会社のスーパーマーケットチェーン。
・私鉄系スーパーマーケット〇社が共同で設立した共同企画商品の企画、開発を手掛ける企業。
【取引商品】自社オリジナル商品：パン
最大取引：〇〇〇,〇〇〇千円
◆営業実績
〇〇〇〇年度　予算〇,〇〇〇,〇〇〇千円：実績〇,〇〇〇,〇〇〇千円／達成率〇〇.〇%
〇〇〇〇年度　予算〇,〇〇〇,〇〇〇千円：実績〇,〇〇〇,〇〇〇千円／達成率〇〇.〇%
〇〇〇〇年度　予算〇,〇〇〇,〇〇〇千円：実績〇,〇〇〇,〇〇〇千円／達成率〇〇.〇%
※コロナ禍の影響がありながらも昨対比同様の数字を担保することに成功。



■PCスキル
・Word：文書作成、ヘッダー・フッターの編集、段組 
・Excel：簡易グラフの作成 
・PowerPoint：既存資料の修正、新規資料作成、アニメーション設定

■自己PR
私の強みは提案力と実行力です。問題解決型の営業スタイルで取引先が抱える悩みのヒアリングを丁寧に行い、
積極的に解決案を提示し、信頼関係を構築する事で売上を確保してきました。
提案を行う際には自社のメリットだけではなく取引先のメリットを第一に考え、取引先の売上を伸長させる事で、自社の売上を伸長させました。メイン取引先の売上を〇年間で〇〇〇％増させました。
以上
〇/〇
