職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇〇日 現在　
氏名　〇〇 〇〇　
［職務概要］
大学卒業後、〇〇〇〇年〇月から〇〇株式会社に入社をし、不動産売買の営業職として従事。主に反響でお問い合わせを頂いた顧客に対して仲介営業を担当しております。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～現在　〇〇株式会社（正社員）
◇事業内容：不動産仲介・注文住宅
◇資本金：〇〇〇万円　設立：〇〇〇〇年〇〇月
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	〇〇営業所 配属
【営業スタイル】新規営業　〇〇〇％　※新規開拓手法：反響営業
【担当地域】〇〇市、〇〇〇市エリア
【取引顧客】個人顧客
【取引商品】土地、一戸建て、マンション

◆営業実績
・〇〇〇〇年〇〇月契約数：〇件、〇,〇〇〇万円
・〇〇〇〇年〇月契約数：〇件、〇,〇〇〇万円




［資格］
・普通自動車第〇種免許（〇〇〇〇年〇〇月取得）

［PCスキル］
・ワード、エクセル、パワーポイント

 [自己ＰＲ]
不動産の営業をしている中で、いかに早く顧客の懐に入り込むことができるかということを大切にしています。不動産を購入する方は弊社だけではなく、複数の不動産会社を回ることが当たり前となっております。そのため、最終的に私に依頼を頂けるように、初めてお話しをする際にきちんと顧客の課題を明確にし、その課題を解決するためにスピーディーに行動をしております。
その結果、顧客から信頼を勝ち取り、不動産以外の相談も受けるようになり、不動産という商品ではなく、自身という商品で契約をして頂くことができるようになりました。

今まで営業職として実績を残せるように努力いたしました。貴社におきましても一早く戦力になれるように努力いたします。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上　
