職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇日 現在　
氏名　〇〇 〇〇　
［職務概要］
大学卒業後、株式会社〇〇〇〇〇〇〇に新卒入社をし、臨床検査会社の営業職として、クリニックから大学病院まで担当しております。既存病院の営業だけでなく、新規の病院営業にも積極的に取り組み、売上の維持ができております。対応者によって対応の変化をし、信頼を頂けるように日々営業活動をしております。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～現在　株式会社〇〇〇〇〇〇〇（正社員）
◇事業内容：受託臨床検査事業、健診機関の運営受託・健康増進サービス、治験（医薬品開発）支援※
◇資本金：〇〇,〇〇〇百万円　従業員数：〇,〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇月　
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	〇〇〇支店 〇〇営業所 営業職 配属
クリニックや大学病院に対して、自社商品の提案営業を担当しております。
【営業スタイル】新規営業　〇〇％　既存営業　〇〇％　※新規開拓手法：飛び込み営業
【担当地域】〇〇市、〇〇〇市、〇〇市、〇〇〇市
【取引顧客】クリニック、大学病院（約〇〇社）
【取引商品】臨床検査、FMS、ブランチ等
【仕事内容】
・既存顧客からの問い合わせ対応、Dr.への項目勉強会、拡販活動
・年度末に各施設契約更改における価格交渉、継続契約の取得
・弊社案件先に対する、業務量調査
・新規開拓に向けた、院長、事務長への営業活動

◆営業実績
・〇〇〇〇年度新規開拓数：〇件
・〇〇〇〇年度：がんゲノム項目成長率〇〇〇％
・〇〇〇〇年AIRSチラシキャンペーン：〇〇,〇〇〇部　※全国〇位



［資格］
・普通自動車第〇種免許（〇〇〇〇年〇月取得）

［PCスキル］
・ワード、エクセル、パワーポイント　

 [自己ＰＲ]
常にスピードを意識し、情報提供することで競合他社に対し差をつけ、現在まで喪失施設は無く、新規も〇件の獲得をいたしました。また、相手の話す時間を多く作ることを心がけ、対応者の真のニーズを聞き取り提案しております。その結果として、昨年末から医大の担当を任せていただいております。

今まで営業職として実績を残せるように努力いたしました。貴社におきましても実績を残せるように努力いたします。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上　
