職務経歴書
〇〇〇〇年〇〇月〇日 現在　
氏名　〇〇 〇〇　
［職務概要］
大学卒業後、〇〇〇株式会社に入社をし、〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇に派遣をされ、個人宅に対して〇〇〇〇〇商材の提案営業に従事。毎週担当エリアが変わりますが、様々な世代の顧客に対して飛び込み営業から契約を頂くために行動数と状況把握を大切にし、営業をしております。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～現在　〇〇〇株式会社（正社員）
◇事業内容：人材派遣事業(派 〇〇-〇〇〇〇〇〇)、人材紹介事業(〇〇-ユ-〇〇〇〇〇〇)、アウトソーシング事業等
◇資本金：〇,〇〇〇万円　従業員数：〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇月
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇　派遣
担当エリア内のマンションの住人に対して、〇〇〇〇〇商材の提案営業を担当。

【営業スタイル】新規営業　〇〇〇％　※新規開拓手法：飛び込み営業
【担当地域】〇〇府中心エリア
【取引顧客】マンションにお住いの個人顧客
【取引商品】〇〇〇〇〇商材（ネット、ケーブルテレビ、固定電話等）

◆営業実績
・〇〇〇〇年〇月度：〇〇〇％
・〇〇〇〇年〇〇月度：〇〇〇％
・〇〇〇〇年〇〇月度：〇〇％
・〇〇〇〇年〇〇月度：〇〇％
・〇〇〇〇年〇月度：〇〇％
・〇〇〇〇年〇月度：〇〇〇％
・〇〇〇〇年〇月度：〇〇〇％
・〇〇〇〇年〇月～〇月：予算無
・〇〇〇〇年〇月度：〇〇〇％
・〇〇〇〇年〇月度：〇〇〇％
・〇〇〇〇年〇月度：〇〇〇％
・〇〇〇〇年〇〇月度：〇〇％
※毎月の注力商品があり、ポイント制で目標が設定されます。




［資格］
・普通自動車第〇種免許（〇〇〇〇年〇月取得）

［PCスキル］
・ワード、エクセル、パワーポイント　



 [自己ＰＲ]
まずは母数を増やすために、一日〇件は最低でも情報を聞き出すための行動数を取っております。情報を聞き出すためには飛込み数も増やす必要があり、時間帯も考えて行動をした結果、毎日〇件のお話をすることができております。
また、個人のお客様は様々な世代の方がいらっしゃいます。他社の商材でご契約をしている場合のお客様がほとんどとなりますので、まずは状況把握をし、提案に繋げることを意識しております。他社状況を把握してもその場で回答ができないと信頼にも繋がらないので、他社知識を入れることは常日頃からしております。
伝え方に関しても、世代によってトーク内容を変えることにより、毎月とはいかないまでも、予算を持ち始めてから〇ヶ月の達成をすることができました。

今まで営業職として実績を残すために努力いたしました。
貴社におきましても一早く戦力になれるように努力いたします。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上　
