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■職務要約
〇〇〇〇年から、前職では、生命保険の個人営業として、顧客リストおよび担当顧客に対する訪問営業に従事。毎月〇,〇〇〇万円の個人ノルマを〇年半連続で達成。〇〇〇〇年からは、現職にて、個人向け賃貸マンションの営業担当として、地主様への賃貸マンション営業や新規顧客開拓に従事。

■活かせる経験・知識・技術
トップセールスや幹部交流など階層的な営業活動を強みとし、常にお客様との関係性を構築することを心がけております。

■職務経歴
  □〇〇〇〇年〇〇月〜〇〇〇〇年〇〇月         株式会社〇〇〇〇〇
　　　◆事業内容：自動車部品製造
　　　◆資本金：〇〇〇〇円　売上高：〇〇億〇〇〇〇円　従業員数：〇〇〇名　
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
〜
〇〇〇〇年〇〇月
	【雇用形態】 正社員
【役職 】なし
【所属】製造部
【業務内容】
・計画表作成
・作業指導 
・標準表作成
・検査、梱包
・スポット溶接
【実績・取り組み】
・出荷日に間に合う様に計画表の作成、作業、作業指示等を行いました。 
・〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月 QCサークルにてチームリーダーとして活動
【Pjt規模】〇人 【役割】リーダー
【担当】パワーポイント作成、業務指示
【内容】
・ケアレスミス対策
・コストダウン対策
・作業効率向上の為の治具作成し製造工程の生産制約を明確化
【実績・取り組み】
初めて製品組み立てを行う人でも簡単に作業する事ができる治具を完成させ、作業効率向上する事に成功し、成果を発表。結果社内〇チームの中〇位。



  □〇〇〇〇年〇〇月〜〇〇〇〇年〇〇月         〇〇〇〇〇〇会社
　　　◆事業内容：生命保険　損害保険
　　　◆資本金：〇兆〇〇〇〇万円　売上高：〇兆〇〇〇〇〇〇〇円　従業員数：〇〇〇〇〇名　
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
〜
〇〇〇〇年〇〇月
	【雇用形態】正社員
【配属】〇〇支部
【業務内容】
個人営業
・ファイナンシャルプランナー
・約〇〇〇世帯に対する生命保険および損害保険商品の訪問営業
・目標達成率（毎月）：〇〇%
 
【取り組み・業績】
・顧客に対する毎日〇〇件の電話によるコンタクトと、そのうちアポイントを〇件獲得することを個人で必須化。顧客との会話では、〇件あたりの営業時間を徹底的に短縮し、限られた時間の中で成果を最大化することに成功　
→結果、〇年半連続で毎月〇,〇〇〇万の個人ノルマ達成を実現
〇ヶ月〇,〇〇〇万の上位ノルマも達成し、〇〇県内の優秀な営業担当に送られる表彰を〇年連続受賞



  □〇〇〇〇年〇〇月〜         〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇株式会社
　　　◆事業内容：賃貸マンション提案
　　　◆資本金：〇〇〇〇万円　売上高：円　従業員数：〇〇名　
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
〜

	【雇用形態】正社員
【役職】なし
【配属】〇〇〇支店　営業部
【業務内容】　
・地主様を対象とした賃貸マンション提案 
・飛込みによる新規顧客開拓 
・不動産業者周り

【取り組み・業績】
売上目標:〇件/年に対して、毎月〇〇〇件の訪問を通した案件化
→組織内でも上位の活動量を維持し、商談化率〇.〇%を実現・商業施設での会社知名度向上を目的としたPR施策を立案。提案書を作成の上、担当内への提案、支店長からの合意を形成し、企画から運用までを実現
→結果、チラシ配布目標〇,〇〇〇件に対して〇〇〇件、アンケート回収〇〇件を達成





■資格・語学
普通自動車免許第一種


■自己PR
私は知らない事を知りたいという探究心が強く挑戦する事を恐れません。コミュニケーション能力が高く、よく初めてお会いする方から初めましてなのに安心してお話しできますと褒めて頂きます。初めてお会いした方でも信頼して頂き安心して話しをして頂けます。とにかく話しを聞く事、を大切にしているのでお客様のお困り事を察知するのが得意です。柔軟性があり物事や環境をより良い状態に改善する為に良い意見も悪い意見も素直に受け入れ改善していく事が出来ます。上司や先輩、お客様の意見を素直に受けとめます。実行力もありますので明確な目標を自分で立てて目標に向かって達成する事が出来ます。


以上



