　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
職　務　経　歴　書
                                〇〇〇〇/〇〇/〇〇 現在
                                      氏名　〇〇　〇〇

■職務要約
〇〇〇〇年大学卒業後に（株）〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇へ新卒として入社し、店頭販売員として新規顧客や既存顧客を担当。
オリジナルやインポート商品を取り扱い、
生産地・ブランド名・コンセプトなどを案内しておりました。
その後、〇〇〇〇年に（株）〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇へ入社し営業職として大手求人媒体や現在はキャッシュレス端末の新規顧客開拓提案をしております。

■職務経歴
□〇〇〇〇年〇〇月～現在まで 株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
◆事業内容：アウトソーシング
◆資本金：〇〇〇〇万円 売上高：〇〇.〇億円 従業員数：〇〇〇名
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
～
現在まで
	〇〇〇支社　アウトソーシング事業部

	
	〇〇〇〇年〇月より
大手求人広告媒体の新規開拓営業
〇〇〇〇〇〇〇〇や〇〇〇〇〇〇の全求人媒体
を取り扱い、社領域やアルバイト・パートの採用支援
個人事業主から法人への新規提案営業
〇〇〇〇年〇月よりアウトソーシング事業部としてキャッシュレス端末〇〇〇〇〇〇や他〇〇〇ビジネスツールの新規開拓営業
小売店個人事業主から大手法人へのキャッシュレス端末の導入を提案
〇〇〇〇年〇月より拠点長として平均〇人を育成
〇〇〇〇年〇〇月より〇〇支社・〇〇〇支社の拠点長として戦略戦術の立案遂行
〇〇〇〇年より代理店として上記キャッシュレス端末の〇〇〇立上げ参加
【営業スタイル】
・新規開拓
・既存顧客フォロー
【担当地域】全国
【取扱商品】
〇〇〇〇年大手求人広告媒体の新規開拓
〇〇〇〇年〜大手キャッシュレス端末新規開拓
【実績】
〇〇〇〇年〇Qルーキーリーグ最優秀賞受賞
〇〇〇〇年〇〇期下半期　〇月最多獲得賞受賞

	
	全拠点組織メンバー数〇〇名 拠点長




□〇〇〇〇年〇〇月～〇〇〇〇年〇〇月 株式会社〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇〇
◆事業内容：店頭販売員
◆従業員数：〇〇〇〇名
	期間
	業務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
～
〇〇〇〇年〇〇月
	〇〇〇〇〇〇　〇〇〇〇〇店

	
	【業務内容】・店頭販売員・接客
【担当顧客/メインターゲット層】〇〇代〜〇.〇〇代の富裕層を中心に個人顧客へ接客
【提供商品/担当商材】オリジナル商品・インポート商品として、
洋服、アクセサリー、靴や鞄などのアイテムを担当
【営業時間】〇〇:〇〇〜 〇〇:〇〇
【実績】■実績　※売上高/達成率
〇〇〇〇年〇〇月個人予算
実績〇,〇〇〇,〇〇〇円　達成率〇〇〇%

	
	店長以下　社員〇人 




■活かせる経験・知識・技術
業界分析力や営業を通してのクライアントとのコミュニケーショ方法やセルフマネジメント力・育成力を身につけました。

■資格
・第一種運転免許普通自動車 (〇〇〇〇年〇月)

■語学
・韓国語

■自己 PR
新規開拓営業では、闇雲に営業するのではなくキーマンと接触できる可能性があるかということやその企業の顧客のターゲット層などを調べ、受注につながる可能性が高い企業へ営業しておりました。
選定方法としては、企業HPやSNS上の情報から横展開への提案をし、独自の方法より獲得数を伸ばしておりました。
例えば、得た法人情報を元に他事業・系列店を発見し、そこについての深掘り提案をする事で全店舗受注に繋げておりました。

■PCスキル Word
（文書作成、表や図の挿入） Excel（データ入力、表の作成、関数計算（SUM）） PowerPoint（スライド作成）

以上
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