職 務 経 歴 書
〇〇〇〇年〇月〇日現在
氏名　：　〇〇　〇〇
■職務要約
学生時代には家電量販店の販売員として提案力やコミュニケーション能力を磨き、〇か月連続で商材販売数数一位の社長賞を受賞しました。
その後、〇〇〇〇年〇月に〇〇〇〇〇〇〇株式会社へ入社し、パキスタン向け繊維機械の輸出を中心に取り組んで参りました。
同国ではシェア〇位となる日本メーカーの織機を中心に、現地スタッフと連携しながら営業活動やアフターフォローを展開し、入社〇年目ながら予算目標を達成しました。同時に、現地スタッフ〇名の営業管理などの簡単なマネジメントも経験しています。
	〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月　　〇〇〇〇〇〇〇株式会社

	事業内容：各種機械及び予備品等の輸出・輸入
売上高：〇〇〇億円　　　従業員数：〇〇〇人　　　株式：〇〇株式会社〇〇〇％
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	生活産業設備部／営業職

	
	パキスタン市場向けの繊維機械輸出ビジネスを担当。
【営業スタイル】新規営業　〇〇％　既存営業　〇〇％
【担当地域】
パキスタン全域
【取引顧客】
現地繊維製造メーカー
【取扱商品】
自動織機、繊維準備機、染色機およびそれら予備品、準備機用PVA（ポリビニルアルコール）
【実績】
〇〇〇〇年度目標予算達成見込み。（売上総利益〇,〇〇〇万円）
【工夫した点】
配属当初は繊維機械という未知の業界での海外営業は難しく、効果的な提案ができていない自覚がありました。
そこで展示会やメーカー訪問を通じて商材知識や業界での知見を広げ、顧客とのWEBミーティングにおいても自身をもって商材提案を行えるようになりました。また納入先で発生したトラブルにおいても、メーカーと顧客をつなぐだけではなく解決に向け、現地責任者を日本に招聘しての打ち合わせや代替策の提案など交渉を行いました。


■活かせる経験・知識・技術
＜PCスキル＞
Word、Excel、PowerPoint、対法人向けの営業経験（海外・国内）
· 資格
〇〇〇〇年〇月
実用英語技能検定準〇級　合格

〇〇〇〇年〇月　　
普通自動車免許(MT)
〇〇〇〇年〇月
普通自動二輪免許
〇〇〇〇年〇月
TOEIC　〇〇〇点
· 自己ＰＲ
私が貴社での営業を志望するのは、私の長所である提案力や行動力を最大限に発揮し自らの価値をより高めたいと考えているためです。
私は学生時代から自転車四国一周など様々なことに挑戦し行動力を磨くと同時にアンテナを高くし情報を得ることの大切さを学びました。
またアルバイトでは相手のニーズをくみ取り最適な提案をする力や、購買へつなげる交渉力を得ることができたと自覚しています。
昨年度からの〇年間の社会人生活では、こうした能力を総括し総合力として高めることができるよう、日々実践してまいりました。
しかし、現在行っている業務では主にパキスタン現地スタッフとのコミュニケーションが中心となり、顧客との直接接点は少なく私の長所を
うまく発揮できないミスマッチな環境となってしまったのではないかと感じています。
機械商社という業界から広告代理店という新しい業界へ転身するチャンスは貴社がくださった今しかないと考えております。
今後はこうした私自身の長所を生かしつつ、新たな学びをもとにさらに魅力的で成果を出せる人材となれるよう努めます。
以上
〇
〇／〇

