職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇〇日 現在
氏名:〇〇 〇〇

［職務概要］
〇〇大学卒業後、〇〇〇〇〇〇〇〇会社へ新卒入社となり、法人営業に従事する。営業のみならず、リクルーターリーダーにも任命され、上司部下問わず数字管理の業務にも従事する。

［職務経歴］
[bookmark: _Hlk32936446]■〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年現在　〇〇〇〇〇〇〇〇会社（正社員）
◇事業内容：生命保険事業

	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年現在
	ライフプランナーとして営業を担当
ライフプランナーとして生命保険営業に従事。
毎日担当職域に営業に伺い、新規のお客様への提案や既契約のお客様へのフォローを行っておりました。毎月のノルマや年間を通しての目標等意識しながら仕事に取り組んでまいりました。

【営業スタイル】新規営業　〇〇％　※新規開拓手法：訪問営業　既存営業〇〇%
【担当地域】〇〇県内
【取引顧客】法人（市役所や工場基盤）
【取引商品】生命保険

実績
入社以降毎年の年間目標を落とすことなく数字にこだわりを持って営業活動しております。
昨年度は年間目標〇〇〇〇〇万に対し〇〇〇〇〇万の成績で達成致しました。また毎月のノルマに対しても入社以降!〇〇/〇〇ヶ月達成して参りました。
また、昨年は自分の所属する課の活動量を管理する立場にも任命され、上司や部下の数字管理も毎日しておりました。また、リクルートリーダーにも任命され、新卒の方への面談や相談、パネルディスカッション等の仕事もしておりました。今年度は損害保険の販売に関して数字の管理を行っており、各社員への声掛けや、会議、研修等も行っています。
また後輩への同行もしており、ロープレの練習、営業先でのフォロー、アドバイスを積極的に行っています。




［資格］
・日商簿記検定〇級（〇〇〇〇年〇月取得）
・普通自動車免許第〇種（〇〇〇〇年〇月取得）
・ファイナンシャル・プランニング技能士〇級（〇〇〇〇年〇月取得）

［PCスキル］
・ワード、エクセル、パワーポイント　※初級レベルですが一通り使用経験あり



 [自己ＰＲ]
お客様のご相談内容に合わせてライフプランを一緒に作り上げ、そのライフプランのための最適な保障を提案できる商品知識を身に付けています。複雑な保険商品について分かりやすく説明したり、お客様の疑問には丁寧にお答えして、納得していただいたうえでご契約をいただくようにしました。結果的に、全国支店二位の拠点の中で、入社以降〇〇か月達成することができました。
これまでの経験を活かし、貴社においても即戦力として貢献したいと考えております。よろしくお願い申し上げます。
以上　
