職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇〇日 現在　
氏名　〇〇　〇〇　
［職務概要］
大学中退後、〇〇〇〇〇株式会社に中途入社。イベント行事や神社仏閣のライトアップの電気工事を主に行い、〇〇〇〇〇〇〇〇にて常駐しておりました。工事規模は会議や学会、展示会等々幅広く、顧客に応じて柔軟かつ迅速な提案を心がけておりました。その後、〇〇〇〇株式会社に入社し、電設資材、家電製品の既存顧客ルート営業の新規開拓営業に従事。現在に至ります。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇〇月　〇〇〇〇〇株式会社（正社員）
◇事業内容：寺社・庭園のライトアップ・各種イルミネーション、LED・エコライフ照明工事
◇資本金：〇〇,〇〇〇,〇〇〇円　従業員数：〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇月　
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇〇月
	〇〇〇〇〇〇〇〇にて常駐
【担当業務】
・国際会館内での会議出席
・医療関係学会への出席（主に国際会館でのイベントを行っていたため）
・イベント設営におけるライトアップの設営、撤去
・〇〇〇のライトアップの設営、撤去




■〇〇〇〇年〇〇月～現在　〇〇〇〇株式会社（正社員）
◇事業内容：電設資材・住設機器・家電製品の総合卸商社
◇資本金：〇,〇〇〇万円　従業員数：〇〇〇名（グループ合計）　設立：〇〇〇〇年〇月　
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇〇月
～
現在 
	〇〇営業部　〇〇営業所　配属
電気工事店、町の家電店に対しての電設資材や家電、住設機器等のルートセールスを担当。

【営業スタイル】新規営業　〇〇％　　既存営業　〇〇％　※新規開拓手法：飛び込み営業
【取引顧客】電気工事店、町の家電店等を〇〇社程度担当
【取引商品】パナソニック商品を中心とする電設資材、家電、住設機器等

◆営業実績
・〇〇〇〇年度実績：〇億〇,〇〇〇万円　※達成率〇〇〇％
・〇〇〇〇年度上期実績：〇,〇〇〇万円　※昨対進捗率〇〇.〇％、通期達成見込み
・〇〇〇〇年度新規開拓数：〇社　※今期から新規営業活動開始




［資格］
・普通自動車第〇種免許（〇〇〇〇年〇〇月取得）
・第二種電気工事士（〇〇〇〇年〇月取得）

［PCスキル］
・ワード、エクセル、パワーポイント　

 [自己PR]
入社後から担当させていただいている顧客は元々取引額が大きい顧客ではありませんでした。まずは弊社を覚えていただくことから始め、〇年目、〇年目に売り上げが上がるように、行動量を重視した営業活動を行っておりました。
その足繁く通った結果、〇〇社担当している顧客の中で会社として重要な顧客を〇社作ることができ、〇〇〇〇年度の達成に繋がりました。
今期からは新規営業活動も行うようになり、既存の顧客だけではなく、新規での売上構成を作るために、タイムスケジュールを徹底管理するようになりました。新規営業を始め、半年で〇件の開拓ができ、昨年対比もプラスで進捗をし、通期達成を見込むことができております。

今まで営業職として、成果を残すよう努力してまいりました。
これまでの経験を活かし、貴社におきましてもいち早く戦力として貢献できるように努力いたします。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上　
