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■職務要約
大学卒業後、株式会社〇〇〇〇〇〇〇へ入社。ブライダル・振袖レンタル・写真館業界専門、経営コンサルタントとして業務に従事。集客セミナーの企画・運営から見込み客へのアプローチ、既存顧客への経営改善案などの提案を行い、通期予算も達成している。

■職務経歴
	[bookmark: _Hlk10802930]〇〇〇〇年〇月～現在　　株式会社〇〇〇〇〇〇〇

	事業内容：経営コンサルティング業
従業員数：〇〇〇名
資本金：〇〇億円　
	正社員
として勤務

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	第四経営支援本部　ライフイベント&エンターテインメント支援部　新規事業開発グループ

	
	【役割】
業種コンサルタント(ブライダル・振袖レンタル・写真館業界)

【業務内容】
・月次でのご支援におけるアジェンダ・議事録・資料の作成
・セミナーDM作成
・セミナー講師
・セミナー講演資料の作成
・SNS(Instagram・TikTok等)通常投稿のクリエイティブ作成
・SNS広告クリエイティブ作成
・広告運用(SNS広告、リスティング広告)
・広告用LP作成
・新規営業(電話アポイント取得から商談まで)
・接客等のツール作成
・接客研修
・営業スクリプト作成
・マニュアル作成
・メールマガジン作成









【実績・取り組み】
〇〇〇〇年度　売上目標：〇,〇〇〇万円/売上進捗：〇,〇〇〇万円（達成率：〇〇〇.〇％）

新卒入社後すぐにブライダルをメインとした業種特化コンサルタントとして、主にフォトウェディング事業の立ち上げ支援を行う。月に〇〇社ほどの企業様とお打ち合わせを行い、立ち上げ時の販促計画立案から、実際の広告配信・広告用クリエイティブの作成など、必要な集客施策を担う。
実際にクライアントのオープン時のキャンペーン広告を作成した際は、〇〇〇組の有効名簿を獲得、認知・集客に貢献。
また、自分で企画した有料のSNSセミナーでは、メールマガジンの配信のみで〇〇名を集客し、そこ
から〇件支援契約を締結するなど、営業活動も行う。




■使用可能ツール
Word、Exel、PowerPoint、ワードプレス

■資格
普通自動車免許（〇〇〇〇年〇月取得）
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