職務経歴書
〇〇〇〇年〇月〇〇日 現在　
氏名　〇〇  〇〇　
［職務概要］
大学卒業後、〇〇〇〇株式会社に入社をし、法人、個人営業に従事。法人顧客は事業法人、医療法人、宗教法人等に対して、個人顧客に関しては中小企業の元オーナーや退職者層をターゲットに営業活動を担当。具体的な営業手法として、株式や債券等の運用相談を承ること、法人顧客を対象にしたビジネスマッチングの提案を日々行っております。法人顧客に販路拡大や人材採用の仕組み作りなど、本業支援にも注力しています。

［職務経歴］
■〇〇〇〇年〇月～現在　〇〇〇〇株式会社（正社員）
◇事業内容：証券業
◇資本金：〇〇〇億円　従業員数：〇〇,〇〇〇名　設立：〇〇〇〇年〇月　
	期間
	職務内容

	〇〇〇〇年〇月
～
現在
	〇〇支店　営業職　配属
法人、個人の顧客に対し、新規、既存営業を担当。

【営業スタイル】新規営業　〇〇％　既存営業　〇〇％　
【担当地域】〇〇エリア
【取引顧客】
・個人顧客：中小企業の元オーナー、退職者層
・法人顧客：事業法人、医療法人、宗教法人
【取引商品】金融商品、福利厚生、ビジネスマッチング

◆営業実績
・〇〇〇〇年度個人予算：毎月必達
・〇〇〇〇年度新卒売上ランキング：第〇位　※同期〇〇〇名中
・〇〇〇〇年度売上ランキング：上位〇割にランクイン　※〇〇年〇月現在


［資格］
・普通自動車第〇種免許（〇〇〇〇年〇月取得）
・保険募集資格（一般、変額、専門、外貨）（〇〇〇〇年〇月取得）
・FP〇級（〇〇〇〇年〇〇月取得）
・ポートフォリオコンサルタント資格〇級（〇〇〇〇年〇月取得）

［PCスキル］
・ワード、エクセル、パワーポイント　

 [自己PR]
現職で与えられる目標の必須項目だけではなく、本業支援を行い、顧客の役に立つことで関係作りに努めております。その提案がより多くのアポイントや提案数に繋がり、成果として金融商品の買い付け金額に繋げることができました。その結果、個人予算は入社以来毎月達成することができ、昨年は同期入社の中で売上高〇位、今年度は現在上位〇割という一定の成果を残すことができております。
貴社におきましてもいち早く成果を残すために努力いたします。
何卒、よろしくお願い申し上げます。
以上　
