職 務 経 歴 書
〇〇〇〇年〇〇月〇〇日現在
氏名　〇〇　〇〇

■職務要約
〇〇〇〇大学〇学部卒業後、〇〇〇〇〇〇銀行株式会社に入社。配属から現在まで預金、運用商品、財務管理商品などを扱い、主に富裕層の個人顧客や経営者、オーナー、地主の方を対象に、資産運用コンサルティングを担当しています。入社〇年目では運用商品において残高純増目標達成率〇〇〇.〇％、運用商品の残高純増実績は支店〇〇名中〇位の実績を実現しました。

■職務経歴
	[bookmark: _Hlk10802930]〇〇〇〇年〇月～現在　 〇〇〇〇〇〇銀行株式会社

	事業内容：信託銀行業
資本金：〇,〇〇〇憶円　
従業員数：〇〇,〇〇〇人　上場：非上場
	正社員
として勤務

	[bookmark: _Hlk87989236]〇〇〇〇年〇月
～
〇〇〇〇年〇月
	〇〇支店　／　コンサルティング営業課

	
	【業務内容】
店頭営業

【取扱商品】
・投資信託
・保険
・外貨預金
・定期預金

	〇〇〇〇年〇〇月
～
現在
	〇〇支店　／　財務相談課

	
	【業務内容】
・外訪営業
・店頭営業

【取扱商品】
※主に従事していた業務は受信業務
・預金
∟定期預金
・運用商品
∟投資信託、保険、外貨預金
・財務管理商品
∟遺言信託、遺産整理業務
・その他
∟不動産媒介、リフォーム相談

【担当顧客】
個人：〇〇代～〇〇代の高齢富裕層の方々、そのご家族、経営者、オーナー、地主の方々

【営業スタイル】
既存顧客へのテレアポ、面談
テレアポ：〇〇～〇〇件/日
アポイント：〇件/日




【主な実績】
〇〇〇〇年〇月～〇〇〇〇年〇月
運用商品　年間残高純増目標：¥〇〇〇,〇〇〇,〇〇〇-円/年間実績：¥〇〇〇,〇〇〇,〇〇〇-（達成率〇〇〇.〇％）※支店〇〇名中〇位



■PCスキル
	Word
	報告書、見積書、礼状などの社内外文書が作成できるレベル

	Excel
	基礎的な計算やデータ表が作成できるレベル

	PowerPoint
	会議資料が作成できるレベル



■資格
	普通自動車第一種運転免許
	〇〇〇〇年〇月取得

	生命保険募集代理人
	〇〇〇〇年〇月取得　（一般）

	生命保険募集代理人
	〇〇〇〇年〇月取得　（専門・変額過程）

	証券外務員一種
	〇〇〇〇年〇〇月取得

	損害保険募集人一般試験
	〇〇〇〇年〇月取得　

	〇級ファイナンシャル・プランニング技能士
	〇〇〇〇年〇月合格



■自己PRあまり、限定せずに簡潔に！

＜目標達成力＞
入社〇年目からは目標数字を追っておりましたが、営業活動の中では、案件の見込み確度を見極めることを重要視しておりました。見込み確度が上がりきっていない案件に関して、事前準備を徹底し、目標数値を達成する為に見込み確度を上げていきました。その結果、〇〇〇〇年度の予算は達成し、支店〇〇名中〇位の実績を残すことができました。

＜顧客ニーズに最適なご提案＞
顧客との折衝を行う際は、投資に対しての意向や保有資産、将来的な相続についてなど、まずはヒアリングを通して状況把握を徹底しています。投資のニーズがある顧客に対して値動きのある商品をご提案。一方で、相続について考えている顧客には、遺すための資産運用などをご提案しています。その場合は、現状の相続対策や家族構成について時間をかけて徐々に引き出していくなど、顧客の状況に合わせた適切な対応を常に心がけており、お客様からも「安心して相談ができる」というお言葉をよく頂いております。


以上

〇

 〇 / 〇

